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一、项目名称
厅堂人员“全员开讲，财富登场”专项培训项目
二、招标人
江苏泰兴农村商业银行股份有限公司
三、项目背景
为提升我行运营条线人员综合营销素养，强化理财、保险等财富管理业务主动获客及客户转化能力，拟针对辖区15家支行厅堂人员开展专项赋能培训，打造柜面营销型标杆网点，现公开遴选优质培训供应商。
四、培训内容及要求
（一）培训对象
辖区15家支行（含城区支行、黄桥、开发区、虹桥等网点）厅堂人员（会计主管、柜员等运营条线人员）。
（二）培训目标
通过系统培训，实现厅堂人员从“基础业务办理”向“财富管理营销”转型，具体效果要求：
1. 工具交付：为每位学员提供《理财营销话术手册》《理财营销工具手册》，内容需结合我行产品实际情况定制撰写。
2. 业绩提升：培训后学员需达成量化目标：人均每周新增1户理财新客，月营销理财规模不低于10万元。
3. 实战示范：培训过程中，讲师需在合规前提下开展示范营销，帮助学员快速掌握营销技巧。
4. 全员通关：15家支行所有参训人员需通过一对一话术通关考核，确保“人人会开口说理财、成功营销理财”。
五、供应商资格要求
（一）基本资格
1. 具有独立法人资格，持有合法有效的营业执照，经营范围包含培训服务或相关咨询业务。
2. 近三年内无重大违法记录，未被列入“信用中国”“中国政府采购网”等渠道的失信被执行人、重大税收违法案件当事人名单。
（二）专项资质
1. 讲师团队要求：
    - 核心讲师需持有“CFP国际理财师”资格证书；
    - 2026年内须有与省内理财业绩增长排名前10的农商行合作的实际案例（需提供合同关键页或案例证明）；
    - 具备国有银行或城商行理财营销、财富转型项目实操经验（需提供相关项目案例说明）。
2. 服务连贯性：大课授课与落地辅导需由同一讲师团队负责，确保培训理念与执行方法一致。
六、遴选文件提交要求
1. 提交内容：
    - 公司营业执照副本复印件（加盖公章）；
    - 讲师资质证书（CFP证书、相关项目经验证明）；
    - 过往同类项目案例（含合作银行名称、项目内容、业绩成果）；
    - 本次培训方案（含课程设计、工具手册框架、业绩达成计划、通关考核方式）；
    - 报价明细（含课酬、工具手册制作费、辅导费等），总价不超过15万元。
2. 提交截止时间：2026年5月19日17时。
3. 提交方式：密封递送至---江苏省泰兴市国庆东路166号泰兴农商行，成新红，15261060269
七、遴选评审
招标人将组织评审小组，从“资质合规性、案例匹配度、方案可行性、报价合理性”等维度综合评审，择优确定入围供应商，并于评审结束后3个工作日内通知入围结果。
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